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 Susţinerea unei prezentări clare 
şi convingătoare, care să ţină 
cont de auditoriul căruia se 
adresează şi de obiectivul 
prezentării 

 Gestionarea eficientă a 
abilităţilor de comunicare 
verbală şi non-verbală  

 Transmiterea unei imagini de 
profesionist 

 Conştientizarea punctelor tari 
ca prezentator şi folosirea lor 
pentru a obţine rezultatele 
dorite în urma prezentării  

 
 

Programul se adresează persoanelor 
care prin natura activităţii trebuie să 
susţină sau să redacteze prezentări de 
informare sau de vânzare.  

 

 

 

 

TEHNICI DE PREZENTARE 
 
 
Prezentările au de cele mai multe ori fie un scop informativ, fie unul de vânzare. Vindem 
o idee, un produs sau un serviciu. În funcţie de scopul prezentării adaptăm conţinutul ei: 
forma pe care o are informaţia, modul în care este prezentată şi susţinută şi nu în ultimul 
rând analizăm auditoriul în faţa căruia susţinem prezentarea. Pe o durată de două zile 
programul oferă aceste concepte participanţilor împreună cu abilităţile necesare 
redactării şi susţinerii unei prezentări reuşite precum şi timp necesar unei prime puneri în 
practică.  
 
        
 
    
 
 
     
      CONŢINUTUL CURSULUI    
              

 

 Tipuri de prezentări      

 Structurarea conţinutului – cum  
 decidem ce informaţii sunt relevante? 

 Mijloace vizuale de îmbogăţire a  
 prezentării      BENEFICII ÎN URMA PARTICIPĂRII 

 Avantajele prezentarilor interactive   

 Paşi şi etape de parcurs inainte si  
      dupa redactarea prezentării       
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