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COACHING IN VANZARI

Este un fapt stiut ca oamenii se alatura organizatiilor datorita perspectivelor pe care le ofera
dar le parasesc din cauza managerilor lor. In plus, cea mai mare fluctuatie de personal este in
domeniul vanzarilor, unde oamenii buni sunt greu de gasit si de pastrat.

Acest program de doua zile ofera managerilor de vanzari o noua perspectiva asupra a ceea
ce asteapta echipa de la ei. O abodare ferma si productiva, fara a fi demotivanta si care ajuta
participantii si implicit organizatia sa pastreze si sa dezvolte echipa de vanzari.

Programul se adreseaza managerilor de
vanzari cu echipe 1in subordine,
managerilor proaspat promovati sau

angajatilor care urmeaza a fi promovati
CONTINUTUL CURSULUI intr-o pozitie manageriala in vanzari.

e Manager sau lider? Diferente

si asemanari
e Bariere in comunicarea cu echipa -
nerecunoasterea autoritatii, nepotrivirea cu
asteptarile oamenilor, schimbarea atitudinii BENEFICII iN URMA PARTICIPARII
e Cunoasterea echipei — Staruri, Performeri
si Non-Performeri — cate o abordare pentru

fiecare tip

o Abilitati si comportamente pozitive
si negative intr-un lider

e Imbunatitrea  imediata a
rezultatelor echipei de vanzari
printr-un management al
echipei mai motivant si mai
performant
Dezvoltarea  abilitatilor de
relationare, motivare Si
modelare a oamenilor de
vanzari

Dezvoltarea fiecarui membru al
echipei prin identificarea si
exploatarea punctelor forte in
activitate

Construirea unei echipe
performante printr-un stil de
leadership motivant si prin
puterea exemplului managerului
de vanzari

www.alternativetraining.ro




